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Introdução

Tudo o que você faz online é praticamente inútil sem tráfego. Não importa quantas páginas você crie, quanto tempo gaste pesquisando e quantos artigos você escreverá se nunca receber tráfego.

Tráfego = clientes em potencial = dinheiro

Infelizmente, o tráfego é a única coisa que os proprietários de negócios on-line ignoram. Eles vivem da mentalidade de “construa e eles virão”, preferindo gastar tempo fazendo o site parecer bonito e ter muitos sinos e assobios, sem gastar muito tempo pensando em como realmente levar as pessoas para lá.

Neste relatório, vou ensinar algumas maneiras rápidas e fáceis de obter tráfego para o seu site. Você precisará de tráfego para criar uma lista, receber cliques em anúncios do AdSense ou vender produtos. Não importa o que você faça, o tráfego é a chave definitiva.

Então vamos começar.

Tráfego livre vs. pago

Muitas pessoas acreditam que todo o tráfego deve ser livre, mas isso nem sempre é verdade. Pode valer a pena seguir as vias de tráfego pagas se você tiver um produto que tenha sido comprovadamente convertido muito bem. O problema é que você precisará de tráfego livre para testar as conversões primeiro.

Eu uso uma regra geral ao decidir se devo ou não tentar o tráfego pago:

· Se estou vendendo um produto próprio ou estou enviando tráfego para uma página focada na venda de um produto específico, tentarei o tráfego pago.

Isso significa que eu enviaria tráfego pago para uma página de vendas ou de revisão, mas NÃO enviaria tráfego pago para um blog, fórum, diretório de artigos ou outro site com informações.

O tráfego pago deve ser reservado para situações em que você promove algo muito específico que já foi comprovadamente convertido. Caso contrário, fique com o tráfego livre.

Artigo Marketing

Artigo marketing é um método muito popular para obter tráfego. Em muitos mercados, é uma das melhores maneiras de atrair grandes quantidades de visitantes segmentados gratuitamente.

A maioria das pessoas não tem idéia de como usar o marketing de artigos de maneira eficaz. Eles escrevem dois ou três artigos e depois desistem; alegar que o marketing do artigo não é eficaz porque eles não recebem tráfego.

A verdade é que o marketing do artigo pode ser extremamente poderoso se feito corretamente. Muitas pessoas recebem dezenas de milhares de visitantes todos os meses apenas com seus artigos e fazem cinco ou até seis números desse tráfego!

Para que o marketing do artigo seja eficaz, você deve escrever cada artigo em torno de uma frase-chave específica. Essa frase deve ter um número significativo de pesquisas a cada mês e muito pouca concorrência. Isso ajudará a garantir que seus artigos obtenham tráfego nos mecanismos de pesquisa.

Os artigos geralmente não recebem muito tráfego diretamente dos diretórios do artigo. A maior parte do tráfego é proveniente de mecanismos de pesquisa. Se isso for verdade, você pode estar pensando: por que não posso simplesmente colocar os artigos em meu próprio site? Bem, os diretórios de artigos já possuem autoridade incorporada nos mecanismos de pesquisa. Isso significa que as páginas nelas geralmente terão uma classificação mais rápida e fácil do que as páginas em domínios com menos autoridade. Assim, você pode usar a autoridade deles para capturar o tráfego do mecanismo de pesquisa e canalizá-lo para o seu próprio site.

Como isso é feito?

Sempre que você envia um artigo, você recebe uma seção de texto no final, conhecida como "caixa do recurso". Nesta área, você pode adicionar algum texto e link para seu próprio site.

Sua caixa do recurso é um dos componentes mais vitais de todo o artigo. Se a caixa do recurso for chata ou não fornecer aos leitores um motivo para clicar no site, eles sairão sem visitá-la. Certifique-se de gastar tempo criando uma caixa de recurso atraente e você poderá aproveitar ao máximo os artigos que enviar.

Marketing de Fórum

Algumas pessoas descartam o marketing de fórum como antiquado ou ineficaz, mas o marketing de fórum ainda pode ser extremamente lucrativo se feito corretamente. Obviamente, a maioria das pessoas não sabe como usá-lo corretamente, mas aqueles que o fazem realmente estão lucrando com ele.

Primeiro, você deve encontrar fóruns em seu nicho. Existem algumas boas maneiras de fazer isso. A primeira é simplesmente pesquisar no Google assim:
· Fórum "sua palavra-chave de nicho"

· Quadro de mensagens "your niche keyword"
Outra maneira de encontrar fóruns em seu nicho é:

http://www.boardtracker.com/
Basta digitar sua palavra-chave principal de nicho na caixa de pesquisa e você verá os tópicos atuais em vários quadros de mensagens e fóruns. Eles rastreiam milhares de fóruns diferentes em quase todos os nichos imagináveis.

O truque para usar o marketing do fórum de maneira eficaz é ser sutil. Você não pode entrar no fórum como um novo usuário e começar a postar links para seus sites em todas as postagens que fizer! Você será banido ou, no mínimo, os usuários o ignorarão.

Em vez disso, você deve adicionar um link ao seu site na sua assinatura e nunca, nunca mencioná-lo. Alguns fóruns nem permitem isso, portanto, leia as regras antes de começar a postar. Se o fórum permitir, adicione um link à sua assinatura e comece a postar.

Certifique-se de postar mensagens úteis e atenciosas. Responda às perguntas e dê às pessoas respostas úteis. Seja amigável e evite brigas no fórum como a praga. Você nunca quer se envolver em controvérsias, porque isso só prejudicará sua reputação.

Você quer realizar as coisas principais. Primeiro, estabeleça-se como um "especialista" em seu nicho. Em segundo lugar, preste atenção ao seu link de assinatura. Você pode realizar as duas coisas simplesmente sendo amigável, publicando com frequência e dando conselhos úteis às pessoas.

Marketing de Vídeo

O marketing de vídeo é outro método de marketing que muitas pessoas evitam. Alguns acham que não podem fazer vídeos e outros acham que não vale a pena o esforço.

Definitivamente, vale a pena o esforço, e é muito mais fácil fazer vídeos do que você provavelmente pensa! Você pode criar um vídeo simples rapidamente, montando uma apresentação de slides com o Microsoft PowerPoint e exportando para o formato de vídeo.

Você também pode terceirizar a produção de vídeo por apenas US $ 10 por vídeo em vários fóruns para webmasters, como WarriorForum.com e DigitalPoint.com, ou em sites como oDesk.com e eLance.com

Leva apenas alguns instantes para enviar um vídeo ao YouTube e a outros sites de compartilhamento de vídeos. Certifique-se de adicionar o URL do seu site ao próprio vídeo e também um link para o seu site na descrição do vídeo. Isso ajudará você a obter muito tráfego, principalmente se você segmentar palavras-chave com seus títulos de vídeo!

Marketing Social

O marketing social pode ser complicado. Não é suficiente simplesmente criar grandes listas de seguidores e enviar seus links para eles. As pessoas acabarão desligando você se você não postar coisas que sejam interessantes para elas.

Você deve cultivar suas listas de amigos com cuidado. Não envie spam até a morte com postagens comerciais. Em vez disso, envie-lhes informações divertidas e úteis regularmente. Eventualmente, eles começarão a aguardar ansiosamente suas postagens e as notarão. Isso tornará seu marketing social muito mais eficaz, para que suas postagens recebam mais tráfego quando você fizer postagens comerciais.

Os dois melhores sites para marketing social geral são:

http://www.facebook.com
http://www.twitter.com
Ambos os sites permitem o marketing, mas não exagere. Se você receber reclamações, ainda poderá ser banido.

Listas de segurança

Outra forma de marketing que muitos profissionais de marketing abandonaram é a lista segura. Uma lista segura é uma lista de email marketing geralmente gratuita, mas que pode ser paga. Você entra na lista e tem permissão para enviar suas próprias correspondências para outras pessoas, e elas podem enviar suas ofertas para você.

Muitas listas de segurança são consideradas inúteis por muitas pessoas, mas o fato é que elas podem ser extremamente lucrativas em alguns nichos, especialmente nos negócios e no marketing. Pode ser complicado encontrar a melhor maneira de gerar receita com uma lista segura específica, mas depois que você fizer isso, eles poderão enviar algum tráfego e dinheiro do seu jeito!

Verificação de saída:

http://www.safelist.com
http://www.mymadmailer.com
http://www.elitesafelist.com
Sites de alimentação

Sites de feeder são páginas hospedadas em vários hosts gratuitos e sites da Web 2.0 em toda a Web que podem atrair tráfego de mecanismos de pesquisa e canalizá-lo para o site da mesma maneira que o marketing de artigos.

Existem muitos tipos diferentes de sites que você pode usar para esse fim. Alguns sites permitem a criação de páginas simples, enquanto outros permitem a criação de blogs gratuitos ou sites completos.

Ao usar sites alimentadores, você deve basear todas as suas páginas em palavras-chave, assim como no seu próprio site e nos artigos que você enviar aos diretórios do artigo. Não se preocupe com essas páginas superando seu próprio site. Eles podem, mas lembre-se, você está direcionando esse tráfego para seu próprio site, de qualquer maneira. Além disso, você prefere ter 6 páginas que controla na primeira página do Google, em vez de apenas uma? Isso é possível se você criar vários sites de alimentadores diferentes em vários hosts!

Alguns sites para experimentar incluem:

http://www.squidoo.com
http://www.hubpages.com
http://www.xanga.com
http://www.weebly.com
http://www.zimbio.com
http://www.wetpaint.com
http://www.bukisa.com
http://www.xomba.com
Estes são apenas alguns dos sites mais populares. Existem centenas de sites por aí que podem ser usados ​​para criar sites e páginas de alimentadores. Não se esqueça de alguns sites de blogs gratuitos, como Blogger.com e WordPress.com. Isso pode ser muito útil para atrair tráfego de mecanismo de pesquisa e canalizá-lo para o seu.

Lembre-se de que essas páginas podem ajudá-lo a dominar os mecanismos de pesquisa, ajudando a controlar ainda mais o tráfego em um nicho!
Táticas de tráfego renegadas 
14

